
Liste de 2000 noms 

6 questions clés pour activer la mémoire 

 

 

1. Qui connaissez-vous que/qui/dont… ? 

Vous respectez ; s’intéresse sincèrement aux autres ; est un membre actif de 

son église ; les gens semblent aimer ; travaille à aider les autres (pasteur, 

médecin, avocat, etc.) ; exerce une profession libérale ; est membre de clubs et 

d’autres organisations ; est actif dans sa communauté ; enseigne dans une 

école ou une entreprise ; est en contact avec le public (policier, pompier, 

facteur, conseiller municipal, etc.) ; est gestionnaire, superviseur ou 

consultant ; possède des talents d’éducateur ; cherche toujours à aller plus 

loin ; est ambitieux, a confiance en lui et est plein d’entrain ; est considéré 

comme un leader ; attire les leaders ; a des enfants au primaire, au secondaire, 

au collège ou à l’université ; a des enfants dont les talents devraient être 

développés ; veut donner le bon exemple à ses enfants ; possède une 

entreprise ; occupe une position importante et stressante ; veut jouir de plus 

de liberté ; envisage de changer d’emploi ou a récemment changé d’emploi ; 

l’emploi n’offre aucune possibilité d’avancement ; les talents sont inexploités ; 

débute ou a beaucoup d’expérience dans la vente ; le gagne-pain repose sur 

des idées (auteur, dessinateur-concepteur, promoteur, publiciste, etc.) ; n’a 

jamais pu se lancer dans les affaires ou y a échoué, mais a toujours le feu 

sacré ; fréquente un collège ou une université ; étudie en droit, en commerce, 

etc. ; vient tout juste de recevoir son diplôme ; s’est récemment marié ou 

débute dans la vie ; connaît tout le monde en ville ; connaît des gens à 

l’étranger ; inspire confiance ; a été élu dans l’administration publique ; 

travaille avec vous ; vous voyez au centre sportif ; se cherche un emploi ; joue 

au tennis avec vous ; a grandi dans votre quartier ; a estimé la valeur de votre 

maison ; a déjà un très bon emploi ; répare votre voiture ; figure sur votre liste 

de Noël ; fait votre ménage ; est votre comptable ; participe avec vous à des 

œuvres de charité ; vous coupe les cheveux ; vous livre votre courrier ; semble 

changer souvent d’emploi ; a rénové votre maison ; prend soin de ses cheveux 

et de sa peau ; surveille de près sa ligne ; fait du sport ; veut passer plus de 

temps avec sa famille… 

 



2. Quels sont les membres de votre famille… ? 

Parents, grands-parents, sœurs, frères, tantes, oncles, cousins, enfants, belle-

famille… 

 

3. Qui est votre… ? 

Facteur, camelot (ses parents), dentiste, médecin, membre du clergé, fleuriste, 

avocat, agent d’assurances, gestionnaire de votre compte bancaire, comptable, 

député, pharmacien, vétérinaire, opticien, optométriste… 

 

4. Qui vous a vendu votre/vos… ? 

Maison, voiture, pneus, télévision, chaîne stéréo, permis de pêche, permis de 

chasse, habits, cravates, souliers, cartes professionnelles, anneaux de mariage, 

lunettes ou verres de contact, aspirateur, bateau, roulotte, motocyclette, 

bicyclette, mobilier de salon, climatiseur, batterie de cuisine, tondeuse à gazon, 

valises, produits Avon et Tupperware, tapis. 

 

5. Connaissez-vous quelqu’un qui/que… ? 

Vit en face ou à côté ; est le coiffeur de votre épouse ; enseigne à vos enfants ; 

était garçon ou fille d’honneur à votre mariage ; a pris des photos lors de votre 

mariage ; est responsable des achats à votre mariage ; a pris des photos lors de 

votre mariage ; est responsable des achats à votre travail ; gère les finances de 

l’école ; vous accompagne à la chasse ou à la pêche ; vous avez connu dans 

l’armée ou dans la marine ; est l’architecte de votre maison ; joue aux quilles 

avec vous ; joue aux boules avec vous ; est président du comité des parents ; 

vous avez rencontré au camping ; est chef du service de crédit à votre magasin 

habituel ; était enseignant ou directeur à l’école secondaire de votre épouse ; a 

réparé votre téléviseur ; a recouvert votre canapé ; a déjà travaillé avec vous ; 

vous a accompagné aux courses ; voyage avec vous ; a installé votre ligne 

téléphonique ; possède une buanderie ; enseigne la céramique ; possède un 

service taxi ; tond votre gazon (ses parents) ; a peint votre maison ; est 

propriétaire de l’animalerie ou vous avez acheté votre chien ; a livré et installé 

votre réfrigérateur ; possède un immeuble d’habitation ; était membre avec 

vous d’un club social ; joue avec vous au bridge ; est membre d’un club de 



jardinage ; participe à un groupe lecture ; enseigne à la maternelle de votre 

enfant ; est diacre à votre église ; possède une entreprise de tentures et de 

housses ; est responsable d’un centre sportif ; vous a déjà donné une 

contravention ; remplit votre déclaration de revenus ; nettoie vos vêtements ; a 

posé votre papier peint ; est professeur de conduite automobile ; est 

ambulancier ; possède un chalet à la plage ou à la montagne où vous êtes allé 

en vacances ; vous vend de l’essence et fait l’entretien de votre voiture ; a 

vendu une perruque à votre épouse ; possède une garderie ; livre des colis ; 

travaille pour une compagnie d’extermination ; entrepose le manteau de 

fourrure de votre femme ; vend de la crème glacée dans votre quartier ; 

possède ou gère une boutique de bijoux ; vent des auvents d’aluminium ; 

travaille pour une agence de voyage. 

 

6. Qui connaissez-vous qui est… ? 

Infirmière ; instructeur de golf ; étudiant ; mannequin ; gardien de sécurité ; 

chef de police ; chef de pompiers ; secrétaire ; soudeur ; opérateur de grue ; 

vendeur de bombons ; inspecteur ; professeur de musique ; professeur d’art ; 

compositeur ; garde forestier ; couturier ; menuisier ; pilote ou agent de bord ; 

vendeur itinérant ; caissière à la banque ; tailleur ; mécanicien ; éditeur ; 

technicien de laboratoire ; restaurateur ; travailleur social ; sauveteur ; coureur 

automobile ; travailleur dans une papeterie ; maçon ; dessinateur industriel ; 

imprimeur ; gérant de bureau ; boulanger ; superviseur dans une usine ; 

diététiste ; anesthésiste ; chirurgien ; libraire ; entrepreneur en pompe 

funèbres ; missionnaire ; agent immobilier ; contrôleur de billets de train ; 

opérateur de presse ; opérateur de pelle mécanique ; chauffeur d’autobus ; 

contrôleur de billets d’avion ; programmeur informatique ; vendeur de 

caravanes motorisées ; vendeur de marchandises industrielles ; distributeur de 

boissons gazeuses ; contrôleur aérien ; décorateur intérieur ; professeur de 

natation ; vendeur d’ordinateurs ; épicier ; expert en sinistre ; gérant d’un 

entrepôt ; camionneur ; préposé à la location d’autos ; joueur de baseball ; 

basket-ball, football, hockey professionnel ; présentateur à la télévision ; 

producteur d’émissions de télévision ; outilleur ; vendeur de batteries de 

cuisine ; professeur de danse ; employé dans une scierie ; ingénieur industriel ; 

technicien de recherche ; téléphoniste ; lithographe ; pêcheur ; machiniste ; 

serveur ; vendeur de meubles, notaire ; fermier ; acteur ; défricheur ; vendeur 

de chevaux ; statisticien ; cimentier ; antiquaire ; représentant d’une brasserie ; 



ingénieur ; entrepreneur ; chiropraticien ; podologue ; actionnaire ; électricien ; 

hygiéniste dentaire ; cordonnier ; psychothérapeute ; hôtelier ; policier, juge… 

 

En combien de temps ? 

Prenez tout le temps nécessaire pour dresser votre liste et utilisez toutes les 

ressources disponibles. Un nouveau distributeur devrait d’abord s’isoler dans 

une pièce silencieuse en apportant avec lui tous les outils susceptibles de 

raviver sa mémoire, et mettre par écrit deux milles noms. Deux ou trois jours 

vous seront sans doute nécessaires pour bien démarrer, mais vous devriez 

approcher du but après un mois. 

Vous ne regretterez jamais d’avoir d’abord élaboré ce puissant outil. Le 

marketing de réseau exige que vous contactiez beaucoup de gens. Vous 

augmenterez vos chances de réussite en allongeant votre liste chaude. 


